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PROCEDURA DI UN AFFARE IMMOBILIARE STANDARD
Preparazione
· Parte business ( individuazione “taglia” dell’affare; fund raising, patti tra soci partecipanti) ;
· Individuazione del bene 

· Individuazione soggetti coinvolti 
FASE DELLA TRATTATIVA

· Manifestazione di Interesse non vincolante 

· Negoziazione

· Due diligence tecnico legale 

· Contratto preliminare 

· Contratti finanziari

· Security package 

· Execution package 

· Patti Sociale e Parasociali per l’esecuzione dell’affare 

FASE DELL’ESECUZIONE DEL CONTRATTO
· Contratto Notarile 

· Acquisizione garanzie (pegni su quote SPV, canalizzazione canoni, ipoteche su immbili, mandati irrevocabili a vendere condizionati)

INDICE DEL BOOK CONTRATTUALE 

a. Atti quadro dell’operazione

1. Manifestazione di Interesse condizionata 

2. Contratto Preliminare Vendita immobili a Corpo

3. MoU tra le parti interessate all’Acquisto

4. Accordo Quadro Finanziario – Societario tra la parti interessate all’Acquisto

5. Statuto della Società Veicolo e regole di governance

b. Strumenti Finanziari

6.- Contratto di Finanziamento Mezzanino

7.- Senior Term Loan Facilities

8.- Accordo di Priorità tra Creditori 

c.- Security Package

9.-    Contratto di cessione di crediti in garanzia 
10.-  Contratto di costituzione di pegno di conto corrente 

11.-  Appendice di Vincolo

      12.- Contratto di Mandato a vendere

d.- Contratti Operativi

     13.-  Contratto di Servizi 

     14.-  Contratto di Intermediazione 

     15.-  Contratto di Asset Management 
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